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Samenbrengen en integreren van de
verschillende vakgebieden tot een complete
oplossing

Beheersbare implementatietrajecten

Gestructureerde prijsopbouw en prijsafspraken
met de klant

Schaalvoordelen (bijv. kennis, trainingen,
backoffice)

Partner worden van klant
Koepelorganisatie voor experts
“Neusje van de zalm”
Leverancieronafhankelijk
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Business Consultancy

Projectmanagement

Procesanalyse / Business Process Modeling
Return on Investment

Total Cost of Ownership

*



e One stop shopping

* Betere prijs / kwaliteit verhouding

* Meer inzicht in de kosten(structuur) van de
oplossing

« Meer continuiteit in de dienstverlening

Voordelen klant




Voordelen leveranciers

Betere oplossingen en resultaten, dus meer
tevreden klanten

Borgen van technische issues
Vergroten van aantal implementatiepartners

Eén aanspreekpunt



Voordelen experts

Efficiénte en kwalitatief betere acquisitie door
delen klantproblematiek en afstemmen
acquisitiemethode

Meer kennis beschikbaar

Verbreding van eigen dienstverlening (meer
service)

Herkenbare partij in de markt

Betere gesprekspartner voor de klant (inkoop)
Behoud van eigen identiteit

Verhoogde en meer continue omzet

Minder kwetsbaar



Leverancier




